
Köpa vindkraftsel via PPA 
För att främja grön och billig elproduktion

Bodecker Partners AB



VI ÄR BODECKER PARTNERS

FREDRIK BODECKER, VD & PARTNER 
25 års erfarenhet av energihandel inom el, 
bränslen och miljöinstrument. Tidigare 
ledande befattningar på bl.a. RWE, Alfakraft
och DONG (Orsted) samt som VD på Modity
Energy Trading.

MIA BODIN, PARTNER
17 års erfarenhet av energibranschen 
och energimarknaderna bl.a. många 
år som analytiker inom utsläppsrätter 
och nordisk el på E.ON och Modity
Energy Trading.

GUSTAF SUNDELIUS, PARTNER 
14 års erfarenhet av energibranschen och 
riskhantering bl.a. som fysisk- och 
finansiell elhandlare, risk manager samt
portföljförvaltare inom el, gas, elcertifikat
och EUA på E.ON och Modity Energy 
Trading. 

SEVDIE DENLI 
15 års erfarenhet av 
elförsäljning, elproduktion och 
energihandel från Varberg 
Energi inkl. pionjärarbete inom 
vind- och solkraft.
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Vägar till förnybar elförsörjning

Inköp el samt ursprungsgarantier 
från elhandelsbolag

Ursprungsgarantier 
/ miljömärkning

Investera och bygga 
vind-/solkraft i 

regionen

PPA-avtal med 
vind- eller solpark

Från marknad eller 
direkt från källa

Befintlig kraft – d.v.s. ingen 
”additionalitet”

Bidrar till ny förnybar el –
mkt stark koppling

Tilldelning av GoO direkt 
kopplade till egen park

Men hög operationell 
och finansiell risk

Möjlighet till innovativa lösningar, 
andelar till invånare/PPA till 
fastigheter/skolor/företag

Direktavtal med extern sol- eller 
vindpark. El från specifik 
anläggning(ar)

Köp och leverans av GoO
direkt från denna park

Säkrar ”gröna värdet”

Om NY park: PPA bidrar till 
att anläggning kan byggas –
”additionalitet”

Hantering/leverans/residual
via ”vanligt” 
elhandelsbolag/balansansvar

Minimininvå
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Ett direktavtal mellan elförbrukare och vind- eller
solpark som i korthet gäller följande punkter:

Corporate PPA

Hantering av fysisk elleverans samt resterande elbehov
sköts av elhandelsbolag/balansansvarig som vanligt. 
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Varför vill vindkraftsägare
göra detta? 



€

VindkraftsprojektInvesterare
Bank

Att uppföra en vindpark är kapitalintensivt och investerare vill generellt ha 
en relativt hög andel lånefinansiering.
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€

8 till 15 år

PPA

Vindkraftsprojekt

Investerare

Bank

Banker kräver att vindparken har ett långt elförsäljningsavtal (PPA) med 
en elförbrukare. 
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8 to 15 år

PPA

Datacenter

Industri

Vindparksprojekt

Köpare kan vara antingen en “direkt” eller en “indirekt” förbrukare
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Kommun
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Fördelar för förbrukande företag/kommun

Stabilt och lågt elpris under många år.

Grön el från specifik vind- eller solpark

Ökat miljö- och hållbarhetsvärde – bidra till ny förnybar el (“additionalitet”). 

Varumärkeshöjande
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REDII demand
Support av bl.a. ”Hagainitiativet”, WWF, ICC and Swedish 
corporates like IKEA, Ericsson, Scania, Skanska. 
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GoOs
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Prisjämförelser
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Medel spot 2019: 39 euro/MWh 
Medel spot 2020: 11 euro/MWh
Medel spot 2021: 41 euro/MWh

Medel SE4 2019: 40 euro/MWh
Medel SE4 2020: 26 euro/MWh
Medel SE4 2021: 48 euro/MWh

Marknadens tro om pris år 2022
Ca 26-27 euro för Norden
Ca 38-40 euro för SE4

Marknadens tro om år 2025
Ca 26-27 euro för Norden
Ca 34 euro för SE4
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Prisprognoser

Ca 40 euro om 10 år
5-7 euro högre i SE4?

Max drygt 50 euro
Min ca 26 euro

Före höjd förbrukningsprognos och 
högre utsläppspriser…
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Prisprognoser och PPA-priser

PPA från vindpark 

PPA från solpark
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Upphandlingsprocess
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Några saker att fundera igenom

Främst drivet av pris eller 
hållbarhet/miljö?

Hur viktigt är ”additionality”?

Geografisk korrelation?

Tidsmatchning?

Miljömål? Tidsperiod?

Risktagande 
– typ av PPA

Förbrukning?
Jämn/säsong? 
Aggregering?

Sälja ev. överskott?

Vind, sol?
Kombination?

T.o.m. flex/lagring/prod. 
bränsle?
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PPA upphandling inom LoU?

Det är fullt möjligt, men en del krav att tänka på

➢ Inbjudan öppen för alla (t.ex. Tendsign etc.)
➢ Tydligt mål och förklaring av syfte
➢ Tydliga skall- och börkrav
➢ Transparenta utvärderingskriterier

o Pris
o Volym
o Kraftslag
o Geografisk närhet – tveksamt om ok, men styra på leveranselområde
o Miljö/hållbarhetskriterier (lokal komp., typ av område osv.)

➢ ”Termsheet” och utkast avtal redan klart

➢ Upphandling av elhandlare/balansansvar i sep. upphandling
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Exempel PPA kommuner

Järfälla är första kommun i landet att upphandla solceller 
som tjänst. Solpaneler på tio fastigheter ska förse kommunen 
med grön el.

Järfälla kommun har höga ambitioner med sitt klimatarbete 
och tar nu ytterligare kliv genom att handla upp solceller som 
tjänst. Det är den första offentliga upphandlingen i Sverige 
där elköpsavtal (internationellt känt som PPA, Power 
Purchase Agreement) för lokalproducerad solel upphandlas.
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Upphandlingsmyndigheten: 
Framgångsfaktor att koppla organisationens klimatmål direkt till kraven i 
upphandlingen. PPA intressant för kommuner med ambitiösa klimatmål, 
pga möjlighet att uppnå hög andel lokalproducerad förnybar el utan att 
kommunen behöver ta av eget kapital.

Kommentarer från kommuner: 
✓ Medel för att nå mål för egenproducerad förnybar el i förtid. 
✓ Inte behövde belasta investeringsbudgeten eller kommunförvaltningen med drifts- och 

förvaltningsansvar. 
✓ Lång avtalstid (för sol upp till 20 år) verka avskräckande. Men med PPA finns möjlighet att 

bryta avtalet genom utköp – tydligt beskrivet i avtalet.

Statligt fastighetsbolag – inte färdigt!
✓ ”Möjligheter att göra reell skillnad för att vara en del av omställningen och bidra till att 

Sverige når FN:s klimatmål.”
✓ ”Ambitiösa klimatmål - nollvision för klimatavtryck”

✓ ”Energistrategi som tillför ny förnybar elenergi motsvarande eget behov”
✓ Anskaffning av additionell vindkraft
✓ El från ännu ej driftsatt vindkraft
✓ Leverans till elområde i södra Sverige, inkl. GoO, i 10 år
✓ Utvärderingskriterier baserat på pris, volym men även utökade hållbarhetskriterier
✓ Via Tendsign, inom LoU, selektivt förfarande
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z

✓ Utbildning / Workshop.
✓ Beslutsunderlag till ledning/styrelse.
✓ Utvärdering av krav och behov.
✓ Identifiering av lämplig PPA-modell.

✓ Process för Fas 2 och 3.

✓ Förslag på lämpliga motparter från vår 
stora nätverk och register med vindparker.

✓ Stöd i ev. upphandling med 
förfrågningsunderlag och ”term sheets”.

✓ Stöd i urval och förhandling.

✓ Färdiga avtalsmallar.
✓ Formulering av slutligt avtal

✓ Hjälp med upp- eller 
omförhandling av elavtal eller 
balansansvar för fysisk 
elleverans och ”residual”.

Vi har en tydlig process och färdiga mallar

Fas 1: Identifiera behov Fas 2: Val av vindpark Fas 3: Avtal

Vi är helt oberoende och på er sida genom hela processen
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Tack för mig, och välkomna
att kontakta oss!

Mia Bodin
Partner

073-808 18 98
mia@bodeckerpartners.com

Sevdie Denli
Senior portföljförvaltare

073-808 18 80
sevdie@bodeckerpartners.com
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